TECHNICO-COMMERCIAL SPIRITUEUX h/f

Proche Brassac-les-Mines (63)

CDI—-39H - 27 000 a 31 000 € Brut + Primes sur objectif - A pourvoir dés septembre 2024.

Dans le cadre de son développement en mode start-up, la distillerie recherche son technico-
commercial qui saura impulser une démarche commerciale efficiente.

Mission
Votre principale mission sera

Le pilotage de la partie commerciale :

- Co-construction et suivi du fichier de prospection avec I'appui du dirigeant

- Contact téléphonique et physique auprés des prospects du domaine HCR

- Planifier ses RDV clients en autonomie

- Rédaction des offres commerciales en collaboration avec le dirigeant

- Négociations tarifaires dans le cadre que vous aurez fixé au préalable

- Prise de commandes, Préparation des commandes, expédition et suivi des livraisons
- Suivi des commandes entrantes (outils en ligne)

- Mise en place et participation aux salons, forum, réseaux, événements

Administratif :

- Vous saisirez les factures, les commandes

- Rédigerez les comptes-rendus des RDV de facon quotidienne pour une meilleure
transmission d’informations en temps réel

- Planifierez, suivrez, relancerez pour assurer le respect des délais (relance de factures par
exemple)

- Suivrez les commandes expédiées par transporteurs

Production si appétence
- Participation ponctuelle aux taches basiques comme la mise en bouteille

Vos outils :

Il vous sera fourni téléphone, Véhicule, ordinateur.



Pour réussir vos missions, nous vous préparons une journée d’intégration en visitant le lieu de
production un déjeuner chez un client et RDV clients afin de vous familiariser avec notre vison du
travail, de la satisfaction client.

Vous travaillerez en étroite collaboration avec le dirigeant qui vous guidera et vous épaulera en vous
donnant sa confiance et vous partageant sa passion.

Vous aurez des périodes de travail en mode start-up et des périodes ou le travail de fond pourra se
réaliser.

Votre rémunération :
Salaire brut annuel compris entre 27 000 € et 31 000 € pour 39H + Prime sur objectif
+ Mutuelle 50% pris en charge par la société

25 jours de congés annuels

Compétences attendues

Les indispensables :

- Issu(e) du domaine Hoétellerie-restauration et/ou sommellerie-spiritueux

- Vous avez une premiére expérience réussie dans le commercial

- Maitrise de la bureautique et surtout d’"EXCEL

- Prendre la parole lors de vos participations aux événements de type dégustations, soirées
cenologiques, salons, visites de Distillerie

Les plus : Une appétence pour la production en distillerie, I'artisanat et la gastronomie.

Profil idéal

De nature organisée, vous étes une personne rigoureuse. Vous désirez participer aux efforts communs
pour mener a bien le développement de la société.

Vous comprenez la saisonnalité du travail liée a la production (d’octobre a mars) et les événements
(I'été et fétes de fin d’année notamment).

Vous avez un bon relationnel afin de nouer des partenariats, d’établir des relations solides avec vos
clients.

Vous étes autonome et saurez, apres intégration, gérer les taches qui vous incombent de facon
efficace au quotidien.



3 Bonnes raisons de nous rejoindre :
- Un cadre atypique et local de fabrication de spiritueux
- Prendre part au développement d’une structure ayant un fort potentiel et un taux de
croissance attractif basé sur de beaux produits
- De l'autonomie et la possibilité de s’organiser dans son quotidien.

Qui sommes-nous ?

Créée en 2021, la Distillerie des Scories est le fruit de la volonté de faire renaitre le métier de distillateur
de profession dans le Puy-de-Dome et de prendre part au renouveau de cet « art » a I'échelle de
I’Auvergne.

L’alambic utilisé est une piéce unique congue sur-mesure pour répondre aux exigences cenologiques
mises en place. Les approvisionnements sont locaux et francais. La Distillerie propose un des rares gins
totalement francais et le seul 100% auvergnat. Méme |’eau utilisée est issue des Volcans d’Auvergne.

Si la passion du produit, le fait local font partie des valeurs que vous désirez partager, vous étes le /la
bienvenue.

Pour postuler :
Envoyez votre CV a quentin@distilleriescories.fr

C’est avec un grand plaisir que nous échangerons autour d’une passion commune.



